RCCIMAnN

Klient

= Recman to silna i stabilna
firma z dtugoletnig tradycjg
siegajgcg 1986 roku.

= Ponad 70 sklepéw w Polsce.
www.recman.pl

Asortyment

= Stylowa odziez i akcesoria
dla mezczyzn.

Wyzwanie

= Zastgpienie dotychczasowego
systemu POS.

= Komunikacja salonéw z centralg
W czasie rzeczywistym.

* Rozbudowane zarzgdzanie
ceng i promocjami.

= Integracja ze sklepem
internetowym oraz innymi
systemami zewnetrznymi.

Rozwiazanie

* ERPwincash Back Office

= ERPwincash Logistics

= ERPwincash POS

= Oracle Business Intelligence

Korzysci

= Omnichannel.

= Intuicyjne tworzenie ré6znorodnych
akcji promocyjnych.

= \Wzrost wydajnosci i przyspieszenie
proceséw sprzedazowych.

= Centralne zarzgdzanie wszystkimi
kanatami sprzedazy.
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Case Study

DANE W CZASIE RZECZYWISTYM I SZEROKA PALETA
ROZWIAZAN, KLUCZEM DO SKUTECZNEGO ZARZADZANIA
SPRZEDAZA W FIRMIE RECMAN.

Recman

Marka Recman to wzor nowoczesnej elegancji. Koncepcja marki narodzita sie
w 1986 roku, kiedy powstat rodzinny zaktad krawiecki specjalizujgcy sie w szyciu
odziezy meskiej. Dynamiczny rozwdj firmy spowodowat, ze obecnie zespoét liczy
kilkuset doswiadczonych ekspertéw angazujgcych sie w prace nad poszczegéinymi
kolekcjami. Flagowym wyrobem marki Recman sg garnitury oraz marynarki wytwarzane
w Polsce z najwyzszej jakosci materiatdw. Asortyment zawiera rowniez m.in. koszule,
spodnie, kurtki, ptaszcze, swetry, koszulki polo, obuwie, stylowe akcesoria
oraz dodatki takie jak krawaty, poszetki, paski czy perfumy. Kolekcje charakteryzuje
starannos$¢ wykonania kazdego garnituru, koszuli czy marynarki, w kiérych nabywca
nie tylko podkresla swdj elegancki wyglad, ale przede wszystkim czuje sie

komfortowo i swobodnie.

Od 2011 roku Recman jest Oficjalnym Sponsorem Reprezentacji Polski Mezczyzn
w Tenisie, ubierajgc tym samym najlepszych polskich zawodnikéw, a od 2016
Partnerem Generalnym Polskiego Zwigzku Tenisowego. Odziez i akcesoria
sygnowane logo Recman dostepne sg w ponad 70 salonach firmowych

na terenie catej Polski.

Wybor systemu

Dynamiczny rozwoj firmy wymusit konieczno$¢ wsparcia zarzgdzania
przedsiebiorstwem przez nowoczesny system informatyczny. Podstawowymi
elementami na ktére potozono nacisk przy wyborze systemu byty: transmisja
danych z sieci handlowej do centrali w czasie rzeczywistym, bogactwo
rozwigzan w zakresie zarzgdzania ceng i budowania promocji oraz mozliwosé

swobodnego rozwoju systemu zgodnie z oczekiwaniami uzytkownikéw.

»,Chcielismy mie¢ pewnos$é¢, ze przy podejmowaniu dziatan operacyjnych
w kazdym momencie mozemy siegng¢ po wiarygodne dane sprzedazowe
z catej firmy. Wiedzielismy, ze kluczowa jest mozliwo$¢ zbudowania oferty,
ktéra wyrdzni nas na konkurencyjnym rynku odziezowym.

Niestety wczesniej byto to utrudnione.” — wyjasnia Roman Tulwin.
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Realizacja i wdrozenie

Wybor padt na system ERPwincash firmy Commit Polska. Projekt zostat zrealizowany w pazdzierniku 2015 roku, miesigc
wczesniej niz wynikato to z ustalen miedzy Recman, a Commit Polska. Z dnia na dzieh wdrozono system w centrali,
gdzie znajdowato sie okoto 20 stanowisk oraz w sieci sktadajgcej sie z ponad 70 sklepéw. Wdrozono wtedy moduty:

ERPwincash Back Office, ERPwincash Logistics, ERPwincash POS oraz nieco pdzniej Oracle Business Intelligence.

Modut Back Office pozwala na definiowanie i kategoryzowanie sklepéw dzieki czemu istnieje mozliwos¢ indywidualnego
zarzadzania poszczegolnymi sklepami oraz dostosowania oferty do sytuacji rynkowej kazdego z nich. W module ERP
Logistics znajdujg sie mechanizmy do zarzgdzania procesami zatowarowania i dotowarowania sklepdw, opierajgce swe
dziatania na podstawie indywidualnie przygotowanych algorytméw. ERP POS pozwala na szybkg i sprawng obstuge
sprzedazy w sklepie. Wszystkie dane sprzedazowe i magazynowe interpretowane sg na podstawie wdrozonej przez
Commit Polska analityki Oracle Business Intelligence. Oprécz integracji z analitykg Bl, system ERPwincash zostat
zintegrowany z systemem finansowo — ksiegowym, z operatorem kart podarunkowych, z systemem automatyzaciji
marketingu oraz ze sklepem internetowym.

W efekcie firma Recman zyskata nowoczesne narzedzie do centralnego zarzgdzania sprzedazg poprzez sie¢ handlowg

i sklep internetowy na miare obecnych potrzeb i dynamicznego rozwoju firmy.

,DZIEKI SYSTEMOWI ERPWINCASH ZAUTOMATYZOWALISMY I PRZYSPIESZYLISMY
WIELE PROCESOW. JESTESMY ZADOWOLENI Z JEGO WDROZENIA. JUZ DZIS DAJE NAM NOWE
NARZEDZIA DO ZARZADZANIA SIECIA, A DOCENIAJAC MOZLIWOSCI JEGO INDYWIDUALNEGO
ROZWOJU ZGODNIE Z ZYCZENIAMI WIERZYMY, ZE BEDZIE SPELNIAE NASZE OCZEKIWANIA
PRZEZ WIELE KOLEJNYCH LAT.”

Roman Tulwin, Prezes Zarzagdu Recman Sp. z o.o.
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